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Uwe Liebehenschel (l.) führt einen Metallbaubetrieb in Wandlitz/Basdorf 
und sitzt für die CDU im Landtag von Berlin-Brandenburg. Netzwerken ist 
seine Stärke, sein Segment Smart Home profitiert davon.� Seite 23

Johannes Schmid war mit seinem Metallbauunternehmen sowohl auf der 
BAU als auch auf der IHM als Aussteller vertreten. Wir haben ihn gefragt, 
was ein Betrieb von diesen Messen erwarten kann.� Seite 66

Die Branche des Glas- und Fassadenbaus traf sich an der Hochschule 
München. Auf der Agenda standen Vorträge über Änderungen des bau-
aufsichtlichen Systems und spektakulärer Fassadenbau. � Seite 18

Der Markt Smart Home ist derzeit wenig übersichtlich. Dipl.-Ing. Ulrike Hensel stellt den 
Stand der Technik von Smart-Home-Systemen vor und listet in einer Marktübersicht zwölf 
Funksysteme für das Privatsegment.� Seite 31

An der Fassade des neuen Schulungsgebäudes von Stiebel Eltron in Holzminden wurde ein 
optimierter Sonnenschutz eingesetzt: Sowohl die PV-Anlage als auch die Aluminiumlamel-
len werden nach dem Sonnenstand geführt.� Seite 62

dormakaba hat nach der Fusion ein neues Leadership-Programm für die Fachpartner 
aufgelegt. Wir waren beim ersten Partnerkongress dabei. Unternehmer Karsten Heise aus 
Wulften ist einer von 300 Partnern aus der Metallbaubranche.� Seite 53
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