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Wie leicht sich ein Türdrücker knacken lässt, zeigt das Bild, aber die 
Verwendung mechatronischer Zutrittskontrollsysteme und notwendige 
Komponenten ist über die DIN EN 1627 nicht geregelt.  Seite 6

Das Messeduo Blechexpo und Schweisstec 2015 waren ein voller Erfolg. 
Mancher Aussteller musste sich noch zusätzliche Stühle für seinen Stand 
organisieren. Die Messenachlese finden Sie ab  Seite 45

Referenzen von erfolgreichen Objekten oder noch besser Broschüren, in 
denen Kunden die Ausführungen des Metallbauunternehmens loben, 
unterstützen die Auftragsakquise.  Seite 26
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Für jährlich ca. 4.500 Teilnehmer hat Hörmann im Herbst in Steinhagen ein neues Schu-
lungsforum eröffnet, M. J. Hörmann berichtet im Interview, wie sich künftig die Kooperati-
on mit den Fachpartnern noch verbessern wird. Seite 20

Der Elektrowerkzeughersteller Fein sponsert die überbetriebliche Ausbildung von Metall-
bauazubis. Die Ausbilder dieser Bildungszentren werden einmal jährlich geschult, metall-
bau war im HBZ Münster mit dabei.   Seite 52

Den Betrieb von Kunstschmied Josef Schwärzer gibt es seit dem 17. Jh. Wie sich der 
Südtiroler dieser Tradition verpflichtet fühlt, sich einerseits Zeit nimmt, Apfelbäumchen zu 
schmieden und zugleich sein Geschäft an den Zeitgeist anpasst, lesen Sie auf  Seite 29
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Die gerundeten Profile des neuen Systems
SerieVeranda, innenliegende Statik eröffnen

neue Gestaltungsmöglichkeiten: Damit heben sich
Verarbeiter und Händler deutlich von herkömm-
lichenTerrassenüberdachungen ab!

Das neue System vonTS Aluminium steht ganz in
derTradition der legendären Montagefreundlich-
keit: Mittel- wie auch Seitenträger müssen nicht
ausgeklinkt werden. Auch Dachüberstände sind
problemlos ohne Ausklinkung realisierbar.

Da der Dachträger nach unten aufbaut, können
Beleuchtungskörper direkt in das Profil montiert
werden, ein zusätzliches Profil ist nicht mehr
erforderlich.Worauf warten Sie noch ?

Ein Fall für
anspruchsvolle
Kunden!

Serie Veranda, innenliegende Statik

Ausführliche
technische

Informationen
anfordern!


